\
LAY

o »

on

formac

PROGRAMA

>

TECNICO DE

&

GESTION

bre

iciem

Q
O
N)
oy
'©

()

p =
Q0

£
2

S

o

c

(O}
O
N
g
)]

d

FINANCIERA

g T =
i il N
i FF
e

DIRECCION

et b

ESTRATEGIA www.arxonestrategia.com

@ ARXON



PROGRAMA
TECNICO DE
GESTION
FINANCIERA
PARA
DIRECCION

DESTINATARIOS

gas, gebrer,la
dentificarse y ver '(pll

555 Fo— =
\}\ q-ue_,sa._tragaja 2

1__F.5p ““conocimientos tedrico 'y
s sobre su propla = presa
,...--HeXCe ﬂnancner para ej,ecmf

o - .r X T




PROGRAMA
TECNICO DE
GESTION
FINANCIERA
PARA
DIRECCION

| i3y £

toras de la AEAT y
as, de cierre del




MODULO 1.

Evallda tu empresa. Autodiagnosis

- Objetivos financieros estratégicos. Objetivos de Control.

- La visién contable vs vision financiera.

- Analisis de riesgos y viabilidad econémica.

- Viabilidad financiera. C6mo esta mi empresa. Puntos a
analizar de forma practica.

- Estudiemos nuestra deuda. Adecuaciéon a mi negocio.

- Coste de la deuda. ¢Y con qué lo comparo?

- Qué debo analizar sobre mi balance y mi Cuenta de
Resultados.

- Situacidén y causas de disolucion. Derivacién de
responsabilidades.

- Casos practicos.

MODULO 3.
Fuentes de financiacion.
- Qué opciones tengo para financiarme. Mapa de analisis
sobre opciones
- Autofinanciacion. Puntos de control y estudio.
- La financiacion alternativa. Las fintech, crowdfunding,
crowlending.
- Financiacién tradicional. Claves.
- La negociacién bancaria. Cémo negociar.
- Instrumentos bancarios de financiacion.
- Disefio y analisis del cuadro o pool bancario.
- El dossier bancario.

racticos.

MASTERCLASS
DE CIERRE DE PROGRAMA.
Miércoles 29 de noviembre.

- Responsabilidades del administrador.
- Lainspeccion fiscal. Cmo debemos proceder.

- Qué debo tener en cuenta como administrador al cerrar el

ejercicio.

‘Del 2 de
‘noviembre
al 13 de
“diciembre

Miercoles de 9.30 a
14.00 y de 15:30 a 19:30

MODULO 2.

La planificacion financiera.

Las inversiones en funciéon del negocio.La financiacién, en
funcion de las inversiones. El plan financiero anual.

Hasta dénde puedo endeudarme. Calculo de la capacidad
de pago.

Las finanzas operativas. La gestion del dia a dia de mis
finanzas.

El plan de Tesoreria. Formatos y estructuras. ¢éCémo se
usa?

Indicadores que debo controlar para analizar la gestién

La politica financiera comercial a clientes. El riesgo
comercial.

La politica financiera de proveedores.

Casos practicos.

MODULO 4.

El control financiero.

Informacidn para la toma de decisiones

Qué informes necesita la Direccion General. Y cuando
El estudio econémico y financiero de un proyecto.
Pay-back y Cash-flow. Qué informacién me facilitan.
VAN y TIR. Cémo debo emplearlo.

Andlisis de sensibilidad y escenarios financieros de mi
negocio

Estudio financiero sectorial. Comparativas.

Casos practicos.
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PRECIO DEL
PROGRAMA Plazas limitadas

El programa total tiene un precio de 1150€  MAS INFORMACION
La forma de pago se hara por transferencia

al siguiente namero de cuenta: Atencién comercial y solicitud de

informacion:

Teléfono: 881998925/ 620230389
Mail: info@arxonestrategia.com.

El 50% del curso se abonara en el momento

de reservar la plaza y el restante 50% antes

del 13 de diciembre.

Descuento del 25% por pago antes de inicio
del curso.




PROGRAMA TECNICO
DE GESTION

PONENTE
Rafael Martinez-Carrasco

Socio Director de Arxon Estrategia
Consultor Financiero, Empresas Familiares,
Formador y Director en Transicion

FORMACION

« Licenciado en CC. Empresariales por la Universidad
Complutense de Madrid. 1990-95.

« Executive MBA por la Universidad Pontificia de Comillas (ICADE) e ITE-
CAIXAGALICIA. 2005.

» Posgrado en INSEAD (Fontainebleau, Francia). 2006.

»« MBA por la Escuela Internacional CEREM. 1998.

» Posgrado en Direcciéon de Ventas por la Escuela de negocios CAIXANOVA.
2002.

ACTIVIDAD ACADEMICA

Profesor de Estrategia en ITE-CAIXAGALICIA, profesor en Master de RR.HH.
en la Facultad de RR.LL. A Coruia, en el Master de Direccién en Empresas
Familiares. Catedra Empresa Familiar, ponente en diferentes Masters de
Banca y Finanzas, privados y publicos, Universidad de Vigo y formador en
diferentes seminarios empresariales. Formador para cursos de selecciéon de
colaboradores para CAIXABANK.

EXPERIENCIA PROFESIONAL

20 anos de experiencia asesorando a empresas.

DIRECTOR FINANCIERO (Grupo DRAGADOS), Director Financiero en
Construcciones AGAL, S.A.,

DIRECTOR GENERAL en EMPRESA GASOLUBE del grupo REPSOL-YPF,
Director General de CYMASA, Gerente en Grupo PORTADEZA.

Desde 2006, Socio Director en la consultora empresarial ARXON
ESTRATEGIA, especializada en asesoramiento FINANCIERO, MERCANTIL,
FISCAL y EMPRESAS FAMILIARES para la empresa gallega.
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ARXON

ESTRATEGIA

Consultora especializada en empresas
familiares fundada y dirigida por Rafael
Martinez-Carrasco Samartin en 2010,
orientada a ofrecer servicios integrales a
Empresas Familiares de  cualquier
dimensién y sector, con especial
dedicacion en la consultoria financiera,
fiscal, mercantil, estratégica y gestion de
viabilidad de empresas en crisis. Otras
areas de actuacion son la organizacion,
gestion operativa y desarrollo de planes
de negocio, area juridica (protocolos
familiares, operaciones entre socios),
planificacion del relevo generacional,
creacion de consejos de administracion y
desarrollo de politicas funcionales.

Abarca por tanto, de forma integral, todas
las necesidades empresariales que surgen
en el ambito de la Empresa Famiiliar,
aportando una mayor profesionalizacion
de su gestion. Nuestra consultora, con 10
anos de experiencia en el area de
consultoria, esta integrada por un equipo
multidisciplinar de profesionales de
dilatada trayectoria profesional de mas de
18 afos en el ambito de la direcciéon
general y financiera, con amplia
formacion y experiencia que ofrecen sus

"Ne hay viente faverable para el que no sabe
donde va.”
Lucio Anneo Séneca
Filésofo Latino (2AC-65)

servicios de forma Unica,
orientada especificamente a
caracteristicas de nuestros clientes.

practica vy
las

Estamos en Santiago de Compostela,
pero como solemos decir, “nuestra oficina
estd en la casa de nuestro cliente. Alli es
donde suceden las cosas y es alli donde
debemos de estar”.

Oferta de Servicios:
» Consultoria Especializada en Empresas
Familiares.
» Consultoria Estratégica, Direccidn
General y Planificacién.
» Consultoria Financiera y Negociacion
Bancaria.
« Consultoria de RR.HH.
« Formacion de personal “in company”.
« Consultoria Juridica.
« Negociacioén e Intermediacion
Empresarial (Fusiones, refinanciacion,
etc.).

Atencion comercial y solicitud de reunioén:
Teléfono: 881998925/ 620230389
Mail: info@arxonestrategia.com






